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Kurzmeldungen:

Barmenia mit Preferred-Lives-Konzept: Die Barmenia Lebensversicherung a. G. hat unter dem
Namen PreRisk eine neue Risikolebens-Versicherung eingefuhrt, die auch bei schweren Erkran-
kungen mit prognostizierter Lebenserwartung von héchstens einem Jahr leistet. AuBerdem
werden alternativ zu konstanten auch variable Beitragszahlungen angeboten. Zum Zeitpunkt einer
Leistungsbeantragung muss der Vertrag noch eine Restlaufzeit von mindestens 15 Monaten haben.
Die Prognose des behandelnden Arztes muss vom Gesellschaftsarzt der Barmenia bestatigt werden.
Bei der Einteilung in drei Risikogruppen spielen neben Nikotinkonsum und Body-Mass-Index bspw.
auch gefahrliche Hobbies eine Rolle. Neben der Ublichen Umtauschgarantie in eine Kapitallebens-
Versicherung in den ersten zehn Versicherungsjahren bietet die Barmenia auch eine Nachversiche-
rungs-Garantie an. Bei Heirat, Geburt, Berufsaufnahme und anderen, fest definierten Ereignissen
kann der Versicherte die Versicherungssumme innerhalb von sechs Monaten nach Eintritt dieses
Ereignisses ohne Gesundheitsprifung erhéhen. Die Erhéhung ist allerdings auf 50 Prozent der urs-

pringlichen Versicherungssumme und auf 25.000 Euro begrenzt.

Stuttgarter GreenStars Rente: Seit dem 01.01.2009 kénnen Anleger bei der Stuttgarter Lebens-
versicherung a. G. eine fondsgebundene Rentenversicherung mit einem ethisch-6kologischen
Investmentansatz kombinieren. Die GreenStars Rente basiert auf nachhaltigen Kapitalanlagen
und setzt auf acht 6kologisch ausgerichtete Aktienfonds von Fondsgesellschaften wie Sarasin
und OkoWorld. Die Anlageschwerpunkte liegen in den Bereichen Klimaschutz, erneuerbare Ener-
gien, Okologie, Ethik und Nachhaltigkeit. Die Kunden kénnen zwischen den Tarifen der Stuttgar-
ter BasisRente invest und FlexRente invest wahlen. Zielgruppe fir das neue Produkt sind u. a. die
sog. LOHAS (Lifestyle of Health and Sustainability), die dem riucksichtslosen Umgang mit der Na-

tur und der Ressourcenverschwendung mit einem nachhaltigen Lebensstil entgegenwirken wollen.
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Der Ton wird rauer: Der Arbeitskreis Vermittlerrichtlinie bietet im Zusammenhang mit Dokumen-
tations- und Beratungspflichten von Versicherungsmaklern diverse ,Muster-Formulare® im Internet
zum Download an. Dieter Olejar, Sachverstandiger des Wirtschaftsausschusses des Bundes-
wirtschaftsministeriums im Anhérungsverfahren zur Vermittlerrichtlinie, hat sich kirzlich in ei-
nem offenen Brief an Friedel Rohde, einen der Initiatoren des Arbeitskreises, u. a. wie folgt gedullert:
»Ich halte diese Art der Darstellung fir hochst gefahrlich.” oder , Ihr Arbeitskreis hat die Bot-
schaft des Gesetzgebers wohl immer noch nicht verstanden.” oder ,Die von Ihnen dargestellte
Risikoanalyse verdient diesen Namen nicht.* Auch der Minchener Rechtsanwalt Johannes
Fiala zeigt sich von den Formularen des Arbeitskreises wenig begeistert: ,Nach meiner Beobach-
tung handeln die , Initiatoren” dieser Internetplattform in einigen Bereichen gleichsam , contra
legem”, also offenbar gegen den erklarten Willen des Gesetzgebers.” und ,Die ,Muster-
Formulare” widersprechen in einzelnen Klauseln jahrzehntelanger Rechtsprechung und kon-
nen m. E. dazu beitragen, dass Versicherungsmakler verstarkt in Haftung geraten.” Insofern
kann man nur erneut und immer wieder vor angeblich haftungssicheren Beratungsprotokollen, -tools
u. 4. warnen. Ansonsten kénnte das Wort ,haftungssicher schnell eine ungewollte Bedeutung be-

kommen.

Neue Nummer 3 in Deutschland: Fur Anfang 2009 war die Fusion von Volksflrsorge Deutsche
Lebensversicherung AG und Generali Lebensversicherung AG angekundigt worden. Das Versi-
cherungsgeschaft soll unter dem Namen Generali Versicherungen weitergefiihrt werden. Die
Steuerung der Lebenssparte soll von Hamburg aus erfolgen. Gemessen an den gebuchten Brut-
tobeitragen des Geschaftsjahres 2007 in Hohe von 3.590,1 Mio. Euro (Volksfiirsorge 2.525,5 Mio.
Euro, Generali 1.164,6 Mio. Euro) entsteht so hinter Allianz und AachenMinchener die neue
Nummer 3 der deutschen Lebensversicherer. Bei den laufenden Bestandsbeitragen liegt das fusio-
nierte Unternehmen auf Rang 4, bei der Versicherungssumme ebenfalls auf Rang 3. Die bisherigen
Lebenstarife der Volksfirsorge bleiben weitgehend erhalten und werden durch bestimmte Kom-

ponenten aus dem Baukastensystem der Generali erganzt.

Minchener Verein stellt Makler-Organisation neu auf: Zum 1.1.2009 hat der Miinchener Verein
die Umstrukturierung seines Maklerbereichs abgeschlossen. Innerhalb der zentralen Makler-
Vertriebsdirektion sind vier Regionaldirektionen in Berlin, Hamburg, KéIn und Minchen ange-
siedelt. Neben jeweils einem Regionaldirektor sollen Vertriebsleiter fir Makler, Key-Account Ma-
nager fur GroRvertriebspartner und der regionale Makler-Service fir einen engen persdnlichen Kon-
takt zu den einzelnen Vertriebspartnern sorgen. Die Ubergreifenden vertrieblichen Prozesse und die
Vertriebsunterstitzung werden zentral in Miinchen koordiniert. Insgesamt umfasst das Vertriebs-

Team fast 70 Mitarbeiter.
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Briten unter Druck? Nicht zuletzt die Medien haben in der Vergangenheit Lebensversicherungs-
Policen nach angelsachsischem Modell gegenuber deutschen Produkten haufig als Uberlegen be-
zeichnet, da die groRRere Freiheit in der Kapitalanlage hohere Renditechance eréffne. Die aktuelle
Baisse an den Kapitalmarkten zeigt jedoch eine Schwache dieser Konstruktionen. Der sog.
Schlussbonus, der in GroRRbritannien im Durchschnitt Gber 70% der gesamten Ablaufleistung aus-
machen kann, wird nur dann gutgeschriebenen, wenn der Nominalwert des am Ende der Laufzeit
vorhandenen Guthabens den sog. geglatteten Wert Gbersteigt. Das dirfte derzeit kaum der Fall sein.
Bei einer vorzeitigen Vertragskindigung muss der Kunde zudem mit einer sog. Marktwertreduzierung
rechnen. Ende 2008 bspw. beliefen sich diese Abschlage auf bis zu 25%. Gunther Soboll, Hauptbe-
vollmachtigter der Canada Life Assurance Europe, weist allerdings darauf hin, dass Kunden, die
ihren Vertrag durchhalten, vom Glattungsverfahren (, Smoothing"“) profitieren; sie erhielten in der

jetzigen Baisse mehr gutgeschrieben als der jeweils besparte Fonds erwirtschaftet.

R+V mit Rekordergebnis: Die Lebens- und Pensionsversicherer der R+V-Gruppe verzeichneten
im Jahre 2008 mit Neugeschaftsbeitragen in Héhe von 2,1 Mrd. Euro und einem Wachstum von 7,1%
ein Rekordergebnis. Nach eigenen Angaben erhdhte sich damit der Marktanteil im Neugeschaft
von 9,7% auf 10,3%. Die laufenden Beitrage legten dabei um 14,2% zu, die Einmalbeitrage um 5,3%.
Die gebuchten Brutto-Beitrage des Bestandes stiegen um 3,3% auf 5,1 Mrd. Euro an. MaRgeblich fir
diesen Erfolg sei eine starke Renaissance der klassischen Lebens- und Rentenversicherung
gewesen. ,Unsere Kunden vertrauen uns als zweitgrofRtem Lebensversicherer in Deutschland,
weil wir als langfristig orientierter Investor sehr risikobewusst mit den Kundengeldern umge-
hen“, erlduterte Dr. Friederichs Caspers, Vorstandschef der R+V. Auch im Bereich der betriebli-
chen Altersversorgung konnte die R+V Marktanteile gewinnen; der Bestand erhohte sich um
21,4% auf 758 Mio. Euro. Fir 2009 ist Caspers zuversichtlich: ,2009 haben wir gute Vorausset-

zungen fir weiteres Wachstum.*

Quantum Leben Individualrente: Der liechtensteinische Versicherer Quantum Leben AG und
der Vertrieb- und Makler-Servicepartner AID Alternative Investments Deutschland haben zu-
sammen eine Rentenversicherung entwickelt, die den individuellen Gesundheitszustand der Versi-
cherten berlcksichtigt. , Wer langer lebt, bekommt weniger Rente als jemand, der voraussich-
tlich friher als der Durchschnitt das Zeitliche segnet”, erlduterte AID-Geschéaftsfihrer Thomas
KrauR die Funktionsweise der Individualrente etwas salopp. Bei Musterberechnungen fir 60-
jahrige Manner und Frauen ergaben sich bei einer Einmalpramie in Héhe von 100.000 Euro monatli-
che Renten zwischen 480,51 Euro (fur eine gesunde Nichtraucherin) und 788,86 Euro (fur einen

schwer kranken Raucher).
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UNIQA beschleunigt Wachstum in 2008: Die Osterreichische UNIQA-Gruppe erreichte nach vor-
laufigen Daten im Geschaftsjahr 2008 inkl. der Sparanteile aus der fonds- und indexgebundenen
Lebensversicherung ein Pramienwachstum von etwa 10% auf 5,8 Mrd. Euro. Die starksten Wach-
stumsimpulse kamen auch im vergangenen Jahr aus den Markten Ost- und Sitidosteuropas und
aus der Lebensversicherung. In Osterreich erreichte die Gruppe 2008 mit einem Pramienvolumen
von 3,6 Mrd. Euro ein Wachstum von 2,3%. Das Auslandsgeschéaft der UNIQA Gruppe erreichte in
2008 einen Anteil von 38% an den Konzernpramien. Die Lebensversicherung konnte ihr Pramienvo-
lumen in Ost- und Siideuropa auf 557 Mio. Euro fast verdoppeln (+95,8%). In Osterreich sind die
Pramien um rund 2,1% auf 1.556 Mio. Euro angestiegen. Uberproportional hoch war dabei das

Wachstum in der fondsgebundenen Lebensversicherung.

Trotz Finanzkrise im Plan: Die Union Investment, nach eigenen Angaben gréRter Anbieter von
Riester-Renten, hat in den Monaten September bis Dezember 2008 knapp 100.000 neue Riester-
Vertrage abgeschlossen; dies sind 40% der insgesamt im Jahre 2008 abgeschlossenen 250.000
UniProfiRenten. ,Trotz der Turbulenzen an den Bérsen liegen wir damit genau im Plan“, sagt
Hans Joachim Reinke, Vorstandsmitglied von Union Investment. Erfreulich sei auch der deutli-
che Anstieg von Riester-Vertragen, die von jungen Leuten abgeschlossen wurden. Jede zweite Ries-
ter-Rente entfiel im letzten Jahr auf die Altersklasse der unter 30-jahrigen. Der Anteil der unter 20-
jahrigen stieg von 9% im Jahre 2006 auf 19% Ende 2008.

Fortis setzt auf Maklergeschaft und Honorarberatung: Die belgisch-niederlandische Fortis-
Gruppe mit Hauptsitz in Brissel kam im Zuge der Finanzkrise der letzten Monate in eine finanzielle
Schieflage. Der Verbund von Finanzdienstleistern wurde in den Niederlanden und in Belgien mit
staatlicher Hilfe saniert und dabei teilweise verstaatlicht. Die Fortis Deutschland Lebensversi-
cherung AG ist davon jedoch allenfalls am Rande betroffen; sie gehoért zur international breit aufges-
tellten Fortis Insurance International mit 7,8 Milliarden Euro Bruttobeitragseinnahmen (2007) in 13
Landern. Allerdings schloss die Fortis Bank einen Groldteil ihres deutschen Privatkundengeschéfts,
die sog. Creditshops , Credit4me", die bisher auch Versicherungsprodukte der Fortis Leben vermit-
telten. ,FiUr uns ist das Jahr 2009 das Jahr des Vertriebes" zeigt sich Michael Dreibrodt, Vor-
standsvorsitzender der Fortis Deutschland Lebensversicherung, dennoch zuversichtlich. ,Wir
sind nicht nur stolz, neue Vertriebspartner an Bord zu haben, sondern haben auch unsere
Keyaccount-Prasenz deutlich verstarkt, um als wachsende Versicherungsgesellschaft den
Service-Level sogar steigern zu kénnen." Die Fortis Deutschland Lebensversicherung verstar-
ke schon seit langerem ihre lokale Prasenz beim Kunden und setzte beim Vertrieb auf Makler, Ho-

norarberater und Kooperationspartner, heif’t es.
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Schwere Zeiten fur Zertifikate? Den Anbietern von Zertifikaten drohen mdglicherweise schwere
Zeiten. Die Bundesregierung plant derzeit eine Anderung des Schuldverschreibungsgesetzes,
das aus dem Jahre 1899 stammt. Der Miinchener Rechtsanwalt Klaus Rotter fordert in diesem
Zusammenhang: , Fur Finanzprodukte sollten die gleichen Bedingungen gelten wie fiir andere
Vertrage, die Kunden im taglichen Leben abschlieRen, beispielsweise mit einem Fithessstu-
dio.” In den 8§ 305 ff. BGB ist die Priifung der Allgemeinen Geschaftsbedingungen (AGB) gere-
gelt. ,Bei Zertifikaten waren dann viele Bedingungen als versteckte Provisionen oder intrans-
parente Bedingungen, die zu einem Totalverlust fihren kdénnen, unwirksam*, erklarte der An-
walt. Sollte die AGB-Prufung nicht durchkommen, dann sollten Zertifikate nur noch professionellen
Anlegern laut 8 31la Absatz 2 des Wertpapierhandelsgesetzes zuganglich sein. Unter diesen Vor-
aussetzungen wirde der Retail-Markt weg brechen. Zudem fordert das Bundesverbraucherminis-

terium eine Verscharfung der Beraterhaftung.

Kostenausweis sinnlos: Die ASSEKURATA Assekuranz Rating-Agentur GmbH hat kurzlich den
Kostenausweis in der Krankenversicherung untersucht und ist dabei zu erntichternden Ergebnisse
gekommen. Die Freiheiten bei der Kalkulation wirden derzeit intensiv genutzt, wohl auch aus Wett-
bewerbsgrinden. ,Eine Aussage Uber das Leistungsniveau, die Transparenz oder die Glite der
Gesellschaft kann auf diese Weise nicht getroffen werden”, stellten die Analysten fest. , Der
Kunde erhélt damit durch den Kostenausweis keinen tatsachlichen Mehrwert”, heil’t es weiter.
Im Gegenteil, die mdgliche Verschiebung von einmaligen hin zu laufenden Kosten ist fur ihn sogar
von Nachteil. Zudem hatte der Vertrieb , Einkommensdiskussionen, da einmalige Abschlusskos-

ten von Kunden félschlicherweise mit Provisionen gleichgesetzt werden."
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Allianz Invest alpha-Balance
Die Allianz Lebensversicherungs-AG hat mit Invest alpha-Balance eine Produktvariante ein-

gefuhrt, die fur alle fondsgebundenen Rentenprodukte der Gesellschaft gewahlt werden kann.

Alle fondsgebundenen Produkte mit Garantie.

Betriebliche

BasisRente RiesterRente PrivatRente
Altersversorgung

Technisch gesehen handelt es sich dabei um ein sog. ,Zwei-Topf-Hybrid-Modell“, bei dem die
individuelle Fondsanlage kunden- und vertragsindividuell mit der Sicherungsleistung tber

den konventionellen Deckungsstock kombiniert wird.

Individuelle Fondsauswahl. Leistungsstarkes Sicherungskapital.

Keine Festlegung auf Im Wettbewerbsvergleich liegt die

bestimmte Fonds. von Allianz Leben erzielte gesamte
Verzinsung regelmalig deutlich iiber
dem Marktdurchschnitt.

Kunden- und
Fondsanlage vertragsindividuelle Sicherungskapital
Aufteilung

Invest alpha-Balance

Die Variante Invest alpha-Balance garantiert zum Laufzeitende die eingezahlten Beitrage.
Darlber hinaus wird eine garantierte Mindestrente bei Vertragsabschluss festgeschrieben. Im
Versicherungsschein wird ein Rentenfaktor genannt; er gibt die Héhe der Rente gemal} Renten-
zahlungsweise an, die — basierend auf dem Rechnungszins von 2,25 % und den Annahmen der
Lebenserwartung nach der Sterbetafel AZ 2006 R — fur je 10.000 EUR Policenwert fallig wird.
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Der Rentenfaktor kann unter bestimmten Voraussetzungen nach Zustimmung durch einen unab-
hangigen Treuhander geandert werden.

»Insbesondere in unruhigen Zeiten wie diesen ist die garantierte Mindestrente ein wichtiger
Vorteil fir unsere Kunden“, sagt Michael Hessling, Vorstand Allianz Leben, verantwortlich
fur Firmenkunden und Maklervertrieb.

Kapitalentnahmen sind moglich, sofern das verbleibende Fondsguthaben und der Ruckkaufs-
wert mindestens 1.000 Euro betragen. Die versicherten Leistungen werden entsprechend redu-
ziert. Zuzahlungen kénnen ab 1.000 Euro bis zu maximal 20.000 Euro pro Jahr geleistet werden.
Zum Beginn der Rentenzahlung kann der Kunde sich die vorhandenen Anteilseinheiten ganz
oder teilweise in sein personliches Depot libertragen lassen. Im Rentenbezug steigt die Rente
durch die Uberschussbeteiligung weiter an.

Hinblick auf Garantieniveau und Renditechancen liegt das neue Konzept der Allianz quasi in
der Mitte zwischen klassischer Rentenversicherung und reiner fondsgebundener Versiche-

rung.

Garantie . .

Garantierente Beitragserhalt
+ garantierte Verzinsung + garantierte Mindestrente Garantierter Rentenfaktor

) <9 ©

Uberdurchschnittliche
gesamte Verzinsung des Fondsanlage
Sicherungskapitals + Sicherungskapital Fondsanlage

Fir die freie Fondsauswahl stehen Uber 50 Fonds zur Verfugung, von denen bis zu 10 mitei-
nander kombiniert werden kénnen. Shiften und Switchen ist jederzeit kostenfrei moglich. Dane-
ben werden gemanagte Anlagestrategien ebenso angeboten, wie ein kostenloses Ablaufma-
nagement.

Die im Produktinformationsblatt ausgewiesenen Abschluss- und Vertriebskosten belaufen
sich auf 0,8% der Beitragssumme in den ersten finf Jahren. Die laufenden Kosten betragen 66
Euro im Jahr (bei einer Monatspramie von 100 Euro). Die Fondskosten hangen von der Fonds-
auswahl ab und sind dem Fondsinformationsblatt zu entnehmen. Die Kosten fir die Verwaltung

des Sicherungskapitals beziffert die Allianz mit 0,50 Euro pro 100 Euro Deckungskapital.
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Uberschussbeteiligung 2009

Bereits in der Ausgabe 12 / 2008 unserer infinma news hatten wir auf ein moderates Absinken
der Uberschussbeteiligung in der Lebensversicherung um etwa 0,1%-Punkte auf 4,28% hin-
gewiesen. Dies wird jetzt auch durch andere Publikationen bestatigt. Der map-report nennt in
seiner aktuellen Ausgabe Nr. 700 — 701 einen Rickgang der laufenden Verzinsung (Rechnungs-
zins + Zinsuberschussanteil) von 4,37% auf 4,29%. Die ASSEKURATA Assekuranz Rating-
Agentur GmbH weist Uber alle Tarifarten und —generationen mit einem gewichteten Mittelwert
von 4,30% einen nahezu identischen Wert aus. Die Ergebnisse der ASSEKURATA-

Untersuchung sind wie immer im Internet frei verfigbar: www.assekurata.de

Die Hohe der laufenden Verzinsung schwankt aktuell in der Kapitallebens- sowie der klassi-
schen Rentenversicherung zwischen 5,00% und 3,50%. Laut map-report liegt die durchschnittli-
che Gewinndeklaration bei den Sofort-Renten mit 4,47% etwas hoher und bei den Riester-Renten
mit 4,18% etwas niedriger.

Eine Erhdéhung der Gewinnbeteiligung konnte bei keiner Gesellschaft beobachtet werden. Der
Ruckgang lag bei den einzelnen Unternehmen zwischen 0,55%-Punkten und 0,10%-Punkten.

Die ASSEKURATA sieht im unmittelbaren Zusammenhang mit der Gewinnbeteiligung u. a. zwei
Tendenzen: ,Zunehmend wird im Wettbewerb die Gesamtverzinsung inklusive aller dekla-
rierten Uberschusskomponenten als VergleichsgréRe herangezogen.“ und ,Vergleiche an-
hand der laufenden Verzinsung verlieren durch die hohe Bedeutung von Schlusszahlungen
an Bedeutung. Rankings aufgrund der Gesamtverzinsung fiihren zu einer vdllig anderen
Verteilung der Rangfolge der Gesellschaften, sind allerdings aufgrund der geringeren Ver-
bindlichkeit der Schlusszahlungen nicht unproblematisch.”

Noch deutlicher hat sich Prof. Dr. Oskar Goecke von der Fachhochschule Kéln gedulert: , Die
Uberschussbeteiligung ist vollkommen intransparent, und der Kunde hat von diesen Wer-
ten herzlich wenig." Dem Vertrieb rat er, sich nicht von diesen Zahlen locken zu lassen.

Der Branche selber ist es durchaus bewusst, dass die Transparenz an dieser Stelle zu wiinschen
Ubrig lasst. So wird der GDV wie folgt zitiert: , Richtig ist, dass der Ausweis der Uberschuss-
beteiligung von den Versicherern unternehmensspezifisch vorgenommen wird und dabei
unterschiedliche Bezugsgr6Ren fir die Zinstiberschussbeteiligung verwendet werden.”

Der map-report hat wie ublich in seiner Veroffentlichung den Versicherern auch die Mdglichkeit
gegeben, einige Statements abzugeben. Der Aussagegehalt der Kommentare einzelner Anbieter
zu ihrer aktuellen Uberschussbeteiligung halt sich z. T. in sehr (berschaubaren Grenzen; so heif’t
es bspw.: ,Diese Entscheidung resultiert aus deterministischen und stochastischen Analy-
sen des voraussichtlichen Jahresergebnisses 2008 und der kommenden Jahre nach aktua-
riellen Grundsatzen.“ oder ,Die Uberschuss-Deklaration wurde auf Grund unserer Anlage-

politik festgesetzt.”
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Die Frage zu den Auswirkungen der Finanzmarktturbulenzen hingegen wurde von einigen Un-
ternehmen aussagekraftiger beantwortet: , Die ... hat in der Vergangenheit grundsatzlich An-
lagen in strukturierte Kreditprodukte vermieden. Das festverzinsliche Portfolio der ... setzt
sich ausschlieZlich aus Anlagen hoher Bonitat mit einem durchschnittlichen Rating ,AA"*
zusammen.“ oder ,Die ... ist grofdtenteils in den Aktienpositionen von Abschreibungen be-
troffen, hatte aber weder Lehmann- oder Islandprodukte oder US-Subprime-Titel in ihrem
Anlagenbestand. Unsere Aktienquote haben wir unterjihrig sukzessive bis auf aktuell 3
Prozent heruntergefahren.”

Die Einschatzung von Experten, dass die deutschen Lebensversicherer von der Kapitalmarktkrise
wohl nur in geringem Umfang betroffen seien, scheint sich zu bestatigen. Insbesondere gibt es
bisher kaum Hinweise auf einen direkten Einfluss bspw. der Insolvenz von Lehmann Bro-
thers. Ahnlich duRerte sich auch die ASSEKURATA in ihrer aktuellen Studie: ,Da deutsche
Versicherungsunternehmen schon aufgrund aufsichtsrechtlicher Bestimmungen ver-
gleichsweise sehr gering in ausfallbedrohte Kreditprodukte investiert waren, blieben sie
groftenteils von den unmittelbaren Auswirkungen der Krise verschont.”

Auch im Hinblick auf von der EZB angekiindigte weitere Zinssenkungen und den durchschnittli-
chen Garantiezins in ihrem Bestand sehen die deutschen Lebensversicherer i. d. R. keine Prob-
leme: ,Der durchschnittliche Zinssatz des Bond-Portfolios liegt bei 5,2% und damit weit
Uber dem Bestandsrechnungszins von 2,8“ oder ,Die im Rahmen der Neuanlage in den
vergangenen Jahren erzielbaren Renditen haben den durchschnittlichen Bestandskupon
auf einem Niveau stabilisiert, das deutlich Uber dem durchschnittlichen Garantiezins im
Bestand liegt.” oder , Fir die Neuanlage spielt der Diskontsatz der EZB kaum eine Rolle. ...
In diesen Laufzeiten erzielen wir auch in sehr sicheren Asset-Klassen (Pfandbriefe, staats-
nahe Wertpapiere) momentan Renditen von etwa 4%."

SchlieBlich untermauern die Aussagen einiger Versicherer die Vermutung, dass die klassischen Le-
bensversicherungsprodukte mdglicherweise vor einer Renaissance stehen: ,Klassische Lebens-
und Rentenversicherungen sind und bleiben ein Grundbestandteil der privaten und betriebli-
chen Altersvorsorge.” oder ,Millionen Bundesburger, die in diesen Monaten hilflos zusehen
mussten, wie ihre Depots immer wertloser wurden, werden jetzt sehr viel offener den bisweilen
als ,langweilig”“ beschriebenen klassischen Altersvorsorgeprodukten gegeniiberstehen.” oder
»Der Vorstand erwartet eine wachsende Nachfrage nach klassischen Kapital bildenden Versi-
cherungsformen.”

Bleibt zu hoffen, dass Manfred Poweleit, Chef-Redakteur des map-reports, Recht behalt, wenn
er in seinem Vorwort anmerkt: ,Die Branche hat insgesamt wohl begriffen, dass sie in der

aktuellen Lage der Finanzmarkte mit Offenheit und Ehrlichkeit punkten kann.”
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Die deutsche Versicherungswirtschaft Jahrbuch 2008

Der Gesamtverband der deutschen Versicherungswirtschaft e. V. (GDV) hat kirzlich sein
aktuelles Jahrbuch 2008 sowie das Statistische Taschenbuch der Versicherungswirtschaft
2008 veroffentlicht. In beiden Publikationen sind interessante Ubersichten liber die Geschéfts-
entwicklung am deutschen Lebensversicherungsmarkt im weiteren Sinne enthalten.

Die folgende Ubersicht Uber das eingeldéste Neugeschéaft in der Lebensversicherung zeigt,
dass inzwischen fast 50% des Neugeschafts auf konventionelle und fondsgebundene Renten-
versicherungen entfallen. Daneben stellen inzwischen Restschuldversicherungen die grofte

Produktgruppe dar.

Lebensversicherung I.e.5.: Zeitrelhe eingelster Neuzugang
Anzahl in Tausend (Anteile in Prozent)

1980 1950 19953 2000 2005 2006 2007

Einzelversicherungen

Kapitalversicherungen 30842 593 49398 636 27685 410 14865 203 9524 131 9828 122 7131 94
Fondsgebundene

Kapitalversicherungen 122 02 1506 19 2201 32 12817 175 3918 53 3001 37 2557 34
Fondsgebundene

Rentenversicherungen 8570 117 12811 159 16603 218
Risikoversicherungen? 12713 245 14565 187 6039 B9 6494 B89 7387 101 7539 94 T269 95
Renten- und

Pensionsversicherungen 651 13 1709 22 7277 108 9618 132 18687 255 22240 277 1B766 246
Berufsunfahigkeits-

versicherungen 220 03 388 06 1844 25 3236 44 3291 41 3603 47
Pflagerentenversicherungen 04 00 42 01 01 00 53 01 g1 01 118 02
Sonstige

Einzelversicherungen?! 68 01 61 01 730 09 899 11 813 11
Kollektivversicherungen

Kapitalversicherungen 2075 40 3756 48 4739 70 4683 64 3918 53 3412 43 2768 36
Bausparrisikoversicherungen 5258 101 6038 78 5B59 B7 5443 75 2902 40 2699% 34 2788 37
Restschuldversicherungen 11837 175 14812 203 11035 151 10478 131 9544 125
Obrige Kollektivwersicherungen 316 06 536 07 1402 21 2380 33 3310 45 4048 50 4214 55
Neuzugang Insgesamt 5197,6 100,0 77731 100,0 6753,7 100,0 73018 100,0 73370 100,0 B033,7 100,0 76174 100,0

1) bis 1994 inkl. Restschuldversicherungen, 2) Lebensversicherungen ohne Oberschussbeteiligung, Tontinenversicherungen und Kapitalisierungsgeschifte wa, 3) ab 1995
Anderung der Rechnungslegungsvorschriften, kein Viergleich zum Vorjahr maglich.

An Versicherungsnehmer ausgezahlte Versicherungsleistungen der Lebensversicherung i.e.5.

Gliederung der Versicherungslelstungen 2006 2007 Veranderung
i } gegeniiber
Anteile Anteile Vorjahr
Mio. EUR in Prozent Mio. EUR in Prozent in Prozent
Aufwendungen fir Versicherungsfalle gesamt 46 200,4 69,5 46 050,5 69,8 -03
davon:
Kapitalbetrige aus Hauptversicherungen 395438 59,5 389511 59,1 -15
davon fallig durch
Tod 355951 54 35804 54 —-04
Invaliditat, Heirat oder andere Ursachen 1246 0,2 130,2 0,2 45
Ablauf oder Erleben 358241 339 352405 33,5 -16
Rentenbetrige aus Hauptversicherungen 42988 6,5 4526,0 6,9 5.3
Kapitalbetrage aus Zusatzversicherungen 1819 03 2119 03 16,5
Rentenbetrdge aus Zusatzversicherungen 16245 24 1736,8 26 6,9
sonstige Leistungen 5514 e 624,7 0,9 133
Vorzeitige Leistungen 12 196,7 18,4 121230 184 —-0,6
Ausgezahlte Oberschussguthaben? 2065,2 12,1 7 780,5 118 -35
An Versicherungsnehmer ausgezahlie Lelstungen Insgesamt 66 462,3 100,0 65 954,0 100,0 -0,8

1) ausgezahite Oberschussguthaben, Schiussiiberschussanteile, Todesfallmehreistungen und Shnliche Leistungsbestandteile, soweit sie nicht — 2. B bei Verwendung der
Uberschussanteile zur Erhihung der Versicherungssumme — bereits in den vorgenannten Leistungspositionen enthatten sind. — Quelle: GOV,
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Die zweite Ubersicht zeigt, dass im Jahre 2007 nahezu unverandert knapp 70 Mrd. Euro an Ver-
sicherungsleistungen an die Kunden ausgezahlt wurden. Mehr als die Halfte dieser Leistungen
entfallen auf Todes- und Erlebensfallleistungen. Den gréfiten Zuwachs verzeichneten die Zusatz-
versicherungen mit einem Plus von 6,9% gegenuber dem Vorjahr.

Weiterhin gibt der GDV Ubersicht tiber die Entwicklung der Riester- und Riirup-Renten.

lahr Arxahl lGufender “eersicherungs-
der Bettrag fir Smme
ersicherungen #in lahr brwe 13fache
Izhresremte
In 1000 In Wi, ELIR In ko, ELIR
Bestand
2001 4158 857 16310
200 219358 4557 144104
2003 33520 t3zB 165936
2008 34726 50,0 248325
2005 44127 13915 325530
2005 B2455 15033 588051
2007 BM3E 33583 775613
Werandenmsg gegeniber Yorfshr In Frozent
2003 141 144 152
2008 36 T3 437
2005 T2 50 I3
2005 414 938 204
2007 %3 42 g
200 15558 4308 118854
2003 5214 1713 4942
2008 Fo-] 5335 116342
2005 11391 4506 101503
2005 201zo 13905 06533
2007 20671 11013 246005
¥erandermnsg gegeniber Yorjshr in PFrozent
2003 -7 -T12 —-T28
-433 2400 327
2005 Ime3 =155 =127
2005 738 ool § roard §
7 —m3 —158
Bestand und Neuzugang an Basisrenten”
Iahr Anzzhl laufender Vertchenngs-
der Bedrag Flor summe
Versicheungen ein Jahr bz, 12fache
Lhresrente
I 1000 Ir Mo ELUR I Mo ELIR
Bestand
2005 1478 1188 38326
1006 1558 5424 BEISO
2007 E0L6 13383 198113
Verinderung gegenber Vorahr in Prozent:
006 o1 1468 1304
2007 1034 1487 1244
Neuzugang®
2005 1533 nz 3BE5S
1006 137 El: ] 57E89
2007 178 7304 116754
1006 134 [k} 485

2007 B30 1m|s 1023
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In der betrieblichen Altersvorsorge konnten sowohl die Direktversicherung als auch die

Ruckdeckungsversicherung weiterhin leichte Zuwachse verzeichnen.

Entwicklung des Bestands an Direktversicherungen
und Rﬁckdeckungsversicherungen

Versicherungssumme

1974
1980
1980
1901
1992
1903
1904
1905
1996
1997
1998
1900
2000
2001
2002
2003
2004
2005
2006
2007

in Mlu
1,34
241
383
414
443
464
ATE
468
512
526
539
573
5,80
5,90
583
582
594
586
6,02
617

Versicherungssumme

in Mrd. EUR

713
27,91
67,86
76,38
88,03
95,92
102,79
104,55
117,60
122,60
129,68
14327
148,01
151,50
153,15
153,73
158,39
157,00
162,47
166,78

Anzahl
in Mio.

°

1m
1,08
114
133
1,50
1,80
203
218
227
236
237

in Mrd. EUR

50,49
53,96
58,34
66,12
77,20
86,31
89,55
91,03
92,02
91,11
95,06

Weiterhin liefert der GDV auch Ergebnisse zur Entwicklung der deutschen Pensionsfonds.

2 2 Geschaftsentwicklung der Pensionsfonds®

2002 2003 2004 2005 2006 2007
Neuzugang
Anzahl der Vertrage (in 1000} 211 223 175 17,0 108,0 554
Beitrag (Mio. EUR) 197 344 1108 68,1 7801 6458
laufender Beitrag 144 211 151 16,0 19,0 20,5
Einmalbeitrag 53 133 95,7 521 7611 6253
Bestand
Anzahl der Vertrage (in 1000} 211 425 595 759 185,0 2380
gebuchte Brutto-Beitrage (Mio. EUR)* 157 443 1324 1109 8314 7123
Verdnderung gegeniiber Vorjahr in Prozent
Meuzugang
Anzahl der Vertrage X 56 -214 -32 5371 487
Beitrag X 746 2216 386 10464 172
laufender Beitrag X 462 -283 54 190 82
Einmalbeitrag X 1512 6168 —455 13611 -178
Bestand
Anzahl der Vertrige X 1014 399 276 1437 287
gebuchte Brutto-Beitrage! X 1818 1990 -1562 6400 143

* ander GOV-5tatistik beteiligen sich 18 Pensionsfonds

(Uberwiegend Neugriindungen von Versicherern)

1 ohne Beitrage aus der RTB

Quelle: GOV

Beide Jahrblcher finden Sie auf der Internetseite des GDV unter www.gdv.de/publikationen; ge-

druckte Exemplare bietet bspw. der Verlag Versicherungswirtschaft —

www.vvw.de — an.



